
© 

REALIT TREUHAND AG 
 
 

Realitäten  

 

www.realit.ch 

Ausgabe Mai 2020 

Informationen 
für unsere Kunden und Geschäftspartner 

Eigenheim erfolgreich verkaufen  

Verkauf von Eigentumswohnun- 

gen und Einfamilienhäuser 

 

Der Verkauf der eigenen Immobilie 

ist oft mit vielen Emotionen verbun-

den und nicht ganz einfach. Die 

Gründe für die Trennung vom 

selbstbewohntem Eigenheim sind 

sehr unterschiedlich. Geht es zu-

letzt ja auch darum, den bestmögli-

chen Preis zu erzielen und einen 

geeigneten Käufer zu finden.  

 

Man setzt sich mit der Frage ausei-

nander, ob man selber verkaufen 

soll, denn das Internet bietet alles, 

was es dazu braucht. Hier ist aller-

dings Vorsicht geboten. Dank den 

Online-Tools erhalten Sie in kurzer 

Zeit einen theoretischen Verkaufs-

preis, der aber nicht zwingend mit 

dem Markt übereinstimmen muss. 

Bald stellt man als Eigentümer fest, 

an was alles zu denken ist, was es 

vorbereiten zu gilt und bereit gehal-

ten werden muss, damit der Ver-

kaufsstart beginnen kann. Das 

kann einen schnell überfordern. 

 

Auch ist es als Eigentümer der Im-

mobilie nicht einfach, den Wert zu 

bestimmen. Man hat sich Jahre da-

rin wohlgefühlt, hat vielleicht eine 

Familie gegründet, ist mit dem 

Haus oder der Wohnung gewach-

sen und überzeugt vom guten 

Preis, den man am Markt erzielen 

kann.  

 

Die Erfahrung zeigt, dass die Ei-

gentümer dazu neigen, nicht ganz 

realistisch zu sein. Die getätigten 

Investitionen möchte man natürlich 

gerne zurück haben, das wunder-

bare Biotop muss einfach jedem 

gefallen, die vielen schönen Sträu-

cher sind perfekt, der Palmengar-

ten auf der Terrasse ist traumhaft… 

 

Verkaufen gehört zu unserem 

Kerngeschäft. Verlassen Sie sich 

auf einen vertrauensvollen, kom-

petenten Partner, der diese 

Dienstleistung bestens versteht 

und in Ihrem Sinne handelt. 

 

Der Frühling hat Einzug genom-

men und die Landschaft zeigt sich 

von der schönsten Seite. Also bes-

te Voraussetzung für die Prüfung 

eines möglichen Verkaufs Ihres Ei-

genheims.  

 

Wir verkaufen seit 60 Jahren er-

folgreich Immobilien und kümmern 

uns um den gesamten Verkaufsab-

lauf bis und mit Unterzeichnung 

des Vertrages. Sie können sich auf 
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Stressfreier Verkauf Ihres Eigenheims - auch in Corona-Zeiten 
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Unterstützung in allen Bereichen rund um Ihre Immobilie 

eine professionelle Abwicklung 

verlassen. Dank unserer langjähri-

gen Erfahrung kennen wir die loka-

len Märkte.  

 

Stressfrei Verkaufen 

Für die Verkaufspreisermittlung er-

arbeiten wir eine markgerechte Be-

wertung. Auch als akkreditierte 

Schätzer für die Banken kennen 

wir die Fakten, um eine seriöse 

Schatzung vornehmen zu können. 

Wir erkennen den realistischen 

Wert Ihrer Liegenschaft und kön-

nen das Besondere hervorheben. 

Wir finden diese speziellen Details 

und zeigen diese mit Freude und 

Leidenschaft auf.  

 

In einem persönlichen Gespräch 

erklären wir Ihnen den Ablauf des 

Verkaufs und nehmen Ihre mögli-

chen Bedenken, Wünsche und An-

liegen sehr ernst. Nicht immer ist 

es einfach, „fremden“ Menschen 

den Zutritt in das noch bewohnte 

Zuhause zu gewähren und ihnen 

die Möglichkeit zu geben, sich dort 

frei zu bewegen.  

 

Wie solche Besichtigungen vor 

sich gehen, wird mit Ihnen im De-

tail besprochen. Die Interessenten 

werden über das Vorgehen infor-

miert und Sie können sorglos das 

Haus verlassen. 

 

Wir prüfen die Interessenten ge-

nau und klären bereits im Voraus, 

ob ein Kauf aufgrund der Finanzen 

möglich ist. Erst dann und in Ab-

sprache mit Ihnen, werden die Ter-

mine für die Besichtigungen ge-

setzt. 

 

Sie werden laufend und transpa-

rent über unser Vorgehen infor-

miert und können jederzeit Einfluss 

nehmen. 

 

Preisbestimmung 

Gemeinsam besprechen wir die 

Bewertung und erklären im Detail 

den ermittelten Verkaufspreis. Den 

realistischen Wert für den Markt-

auftritt setzen wir gemeinsam fest. 

 

Einfamilienhaus oder Stockwerk-

eigentum 

Wir beraten und betreuen nicht nur 

den Verkäufer sondern auch die 

Käufer. Unser breites Fachwissen 

im Bereich Stockwerkeigentum 

kann Ihnen helfen, die richtige Ent-

scheidung zu treffen.  

 

Was dürfen Sie erwarten:  

 Aufnahme der Liegenschaft inkl. 
der technischen Details, Renovati-
onen und anstehenden Sanierun-
gen sowie Erneuerungsfonds. 

 Erarbeiten eines Vermarktungskon-
zeptes unter Berücksichtigung aller 
Angebote. 

 Virtuelle 360°Rundgänge, Droh-
nenaufnahmen und andere innova-
tive Vermarktungstools. 

 Erstellen einer informativen, aus-
führlichen Verkaufsbroschüre mit 
Fotodokumentation. 

 Besichtigung und Betreuung der 
Kaufinteressenten. 

 Beschaffung von Unterlagen, Auf-
bereitung des Kaufvertrages bis 
und mit Kaufvertragsunterzeich-
nung. 

 Beratung der steuerlichen Aspekte 

 Verkauf innert kurzer Zeit 

 

Wir begleiten Sie kompetent durch 

den ganzen Verkaufsprozess mit 

geringem Aufwand für Sie. Sie 

werden regelmässig informiert und 

haben volle Transparenz. Sie kön-

nen auf unsere Unterstützung in fi-

nanziellen, rechtlichen und steuer-

lichen Fragen zählen. 

 

Bis zum heutigen Zeitpunkt hat die 

Corona-Krise keinen erkennbaren 

Einfluss auf die Verkaufspreise. 

Die Nachfrage nach einem Eigen-

heim ist nach wie vor gross. Be-

zahlbare Grundstücke sind rar und 

und auch Baulandreserven werden 

knapp. 

 

Wir können Sie dank unserem 

Fachwissen in allen Belangen tat-

kräftig unterstützen und verkaufen 

auch Ihre Immobilie erfolgreich. 

Gemeinsam finden wir den richti-

gen Weg. 

 

Ihr REALIT Verkaufsteam. 

Verkauf Eigentumswohnung in Seengen 

Verkauf Einfamilienhaus in Staufen 

Erfolgreiche Verkäufe in den letzten 14 Tagen 

Bleiben Sie gesund! 


